
飛翔計畫
邁向殯葬數位化



市場在改變，
你發現了嗎?

人口結構

•高齡化、少子化

•大家族變小家庭

現代人觀念

•政府大力推行減葬

•傳統厚葬觀念薄弱

喪禮規格

•時間短、規格小

•價格越來越低



突破瓶頸
創造更多收入

2019年的死亡人口數約17萬人，全台合法殯
葬服務業者約有4千五百多間，且持續增加
當中，在案件不斷被分散的情況下，我要如
何才能更快速的讓淺在客戶認識我?

合作取代競爭，創造雙贏



買喪禮開發出讓
禮儀公司快速數
位化的工具



喪禮怎麼辦成為禮儀加盟商的網路商店

網路商店的優勢:

◆包套可支援1~N套
◆24小時不打烊
◆節省人力及時間成本
◆滲透力強，擴散效果佳
◆服務區域不設限



喪禮將加快邁向便利商店化、透明平價化

銀髮與死亡是成正比，銀髮世代中，死亡服務已成為另一項重要且必要的銀髮產業鏈



「買喪禮」整合
禮儀服務人員及供應商變成專業的服務平台

財團

15%

一般業者

85%

財團 一般業者

讓中小型業者最弱的”行銷”
變得跟集團一樣強

傳統業者
中、小型殯葬業者

殯葬服務量佔比

財團15%

一般業者85%



共享經濟平台的商業模式
P2P （personal to personal）

擁有閑置車輛的人 交通需求者

網路共享平臺

實現各方的滿足

(禮儀資源擁有者) (殯葬需求)



單打獨鬥，力量微弱。
獨自享有，樹立對手。
跨界合作，互利共享。
互聯互享，共創多贏。

創新-跨界營運模式



禮儀服務:

得系統工具者為王!



飛翔計劃架構示意

跨界通路

利潤回饋

結合全台合法殯葬業者，提供專業、
透明、即時、平價的禮儀服務

互利模式

案件

開發各種具有會員、客戶之團體、
機關或營業單位，提供其會員、
客戶生命禮儀介接平台。

(人力仲介、宗教、保險、農會及
CSR福委會等)



飛翔計劃
主要開發的通路類別



須為合法業者身份(具殯葬服務業合法登記)
https://www.mysunny2019.com.tw/PartnerJoin點入填完並送
出，即由專人為您講解

飛翔計劃-禮儀服務者加入辦法

https://www.mysunny2019.com.tw/PartnerJoin
https://www.mysunny2019.com.tw/PartnerJoin

